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245
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248
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	Envoyez vos états financiers par télécopieur, par messagerie ou par courriel à :
	Envoyez votre demande par télécopieur, par messagerie ou par courriel à :

	Richard Sanders, CA, CBV
DMCT LLP  Chartered Accountants

20 Eglinton Avenue West, Suite 2100

Toronto (Ontario)  M4R 1K8

Tél. :

(416) 444-3676

Téléc. :
(416) 480-2646

Courriel :
rsanders@dmct.com
	Les distributeurs indépendants IDI inc.

6581, chemin Kitimat, unité 12

Mississauga (Ontario)  L5N 3T4

Tél. : (905) 858-0988

Téléc. : (905) 858-1548

Courriel : info@idiind.com
Site Web : www.idiind.com


	A.  Renseignements sur la société                                    Date : ______________

	Nom
	
	
	Tél.
	

	Adresse
	
	
	Téléc.
	

	Ville
	
	
	(800)
	

	Code postal
	
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Nom de votre représentant votant
	


	B.  Renseignements sur les succursales

	Nom
	
	
	Tél.
	

	Adresse
	
	
	Téléc.
	

	Ville
	
	
	(800)
	

	Code postal
	
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Veuillez joindre une liste des autres succursales et fournir les mêmes données pour chacune d’entre elles.


	C.  Renseignements sur les bureaux

	Nom
	
	
	Tél.
	

	Adresse
	
	
	Téléc.
	

	Ville
	
	
	(800)
	

	Code postal
	
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Veuillez joindre une liste des autres bureaux et fournir les mêmes données pour chacun d’entre eux.


	D.  Renseignements sur les filiales

	Nom
	
	
	Tél.
	

	Adresse
	
	
	Téléc.
	

	Ville
	
	
	(800)
	

	Code postal
	
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Veuillez joindre une liste des autres filiales et fournir les mêmes données pour chacune d’entre elles.


	E. Renseignements sur les sociétés affiliées

	Nom
	
	
	Tél.
	

	Adresse
	
	
	Téléc.
	

	Ville
	
	
	(800)
	

	Code postal
	
	
	Courriel
	

	Site Web
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Veuillez joindre une liste des autres sociétés affiliées et fournir les mêmes données pour chacune d’entre elles.


	F.  Renseignements sur les propriétaires et sur les administrateurs

	1.  Propriété de l’entreprise membre

	
	
	
	
	En affaires

	Noms des propriétaires
	
	% de propriété
	
	Oui
	Non

	a.) 
	
	%
	
	
	

	b.) 
	
	%
	
	
	

	c.) 
	
	%
	
	
	


	2.  Direction de l’exploitation de la société membre

	Noms des directeurs
	
	Postes

	a.) 
	
	

	b.) 
	
	

	c.) 
	
	


	G.  Renseignements sur les produits

	1.  Cochez la ou les sections de IDI pertinentes

	
	

	Transmission d’énergie par fluide
	

	
	

	Fournitures industrielles
	

	
	

	Transmission d’énergie et roulements
	

	
	

	Fournitures de sécurité
	


	2.  Répartition des produits, en tenant compte de toutes les succursales, filiales et sociétés affiliées (le total doit être de 100 %)

	a.) Courroies transporteuses et pièces
	%

	b.) Transmission d’énergie par fluide
	%

	c.) Tuyaux flexibles et accessoires (industriels et hydrauliques)
	%

	d.) Fournitures industrielles 
	%

	e.) Fournitures de conciergerie 
	%

	f.) Produits de manutention
	%

	g.) Transmission d’énergie et roulements 
	%

	h.) Fournitures de sécurité
	%

	i.) Autres groupes de produits
	%

	
	100 %


	3.  Répartition des éléments du pourcentage inscrit au point 2(i) ci-dessus pour la catégorie « autres groupes de produits » (le total doit être de 100 %)

	    a.   Automobile
	%

	b.  Électrique
	%

	c. Ferme
	%

	d. Quincaillerie 
	%

	e. Rebobinage de moteur 
	%

	f. Plomberie
	%

	g. Autres groupes de produits
	%

	
	100 %


Directives pour les sections 4, 5, 6 et 7 :

Si votre domaine d’action recouvre plus d’une section de produits, veuillez remplir toutes celles qui vous concernent.

	4.  Division des produits de transmission d’énergie et des roulements (100 % au total)

	a.) Roulements et joints étanches à l’huile
	%

	b.) Courroies et poulies
	%

	c.) Chaîne et pignons
	%

	d.) Embrayages et freins
	%

	e.) Courroies transporteuses et pièces
	%

	f.) Raccords
	%

	g.) Engrenages et réducteurs
	%

	h.) Tuyaux et agencements industriels
	%

	i.) Équipement de manutention
	%

	j.) Moteurs et commandes
	%

	k.) Produits d’étanchéité
	%

	l.) Variateurs de vitesse
	%

	m.) Autres produits de transmission d’énergie et roulements
	
	
	%

	
	
	
	100 %


	5.  Division des fournitures industrielles (100 % au total)

	a.) Abrasifs
	%

	b.) Adhésifs, rubans et produits chimiques
	%

	c.) Outils de coupe
	%

	d.) Attaches et quincaillerie
	%

	e.) Outils à main, de précision et électriques
	%

	f.) Tuyaux, matériel hydraulique et matériel pneumatique
	%

	g.) Équipement de manutention
	%

	h.) Produits de sécurité
	%

	i.) Fournitures d’atelier
	%

	j.) Autres fournitures industrielles
	
	
	%

	
	
	
	100 %


	6.  Division des produits de transmission d’énergie par fluide

	I Produits hydrauliques

	a. Accumulateurs, actionneurs et cylindres
	%

	b. Filtration
	%

	c. Réchauffeurs, échangeurs de chaleur et divers
	%

	d. Manifolds, valves et commandes
	%

	e. Groupes moteurs, réservoirs et accessoires comme les jauges
	%

	f. Pompes et moteurs, aubes, engrenages, pistons
	%

	g. Autres produits hydrauliques
	%

	
	
	
	100 %


	II Produits pneumatiques

	a. Dessicateurs d’air
	%

	b. Air Logic Systems
	%

	c. Compresseurs
	%

	d. Contrôleurs
	%

	e. Vérins pneumatiques
	%

	f. Régulateurs et filtres
	%

	g. Amortisseurs
	%

	h. Valves d’air
	%

	i. Autres produits pneumatiques
	%

	
	
	
	100 %


	7.  Division des produits de sécurité (100 % au total)

	a. Produits de contrôle du milieu
	%

	b. Protecteurs pour la vue et le visage
	%

	c. Produits de protection contre les chutes
	%

	d. Produits de premiers soins
	%

	e. Gants de protection
	%

	f. Casques
	%

	g. Protecteurs auditifs
	%

	h. Vêtements de protection
	%

	i. Chaussures de sécurité
	%

	j. Articles d’interdiction d’accès
	%

	k. Produits de sécurité routière
	%

	l. Autres produits de sécurité
	%

	
	
	
	100 %


	8.  Gammes principales de produits (veuillez énumérer les 20 % de gammes qui composent 80 % de votre volume).

	
	Veuillez cocher ÉF, FI ou TÉ
	Pourcentage de l’ensemble des affaires

	
	ÉF
	FI
	TÉ
	PS
	

	a. 
	
	
	
	
	%

	b.
	
	
	
	
	%

	c.
	
	
	
	
	%

	d.
	
	
	
	
	%

	
	ÉF
	FI
	TÉ
	PS
	Pourcentage de l’ensemble des affaires

	e.
	
	
	
	
	%

	f.
	
	
	
	
	%

	g.
	
	
	
	
	%

	h.
	
	
	
	
	%

	i.
	
	
	
	
	%

	j.
	
	
	
	
	%

	k.
	
	
	
	
	%

	
	
	
	
	TOTAL
	%


	H.  Renseignements sur les ventes


1. Le chiffre des ventes annuel pour mes succursales et filiales est ___________________ $

(Si vous préférez ne pas donner ce renseignement, veuillez cocher une des cases ci-dessous.)

2. Renseignements sur le chiffre des ventes de la société et de tous ses bureaux, succursales, filiales et sociétés affiliées.

	Veuillez cocher une seule case :

	Moins de 500 000 $
	
	5 - 6 millions
	
	20 - 25 millions
	

	500 000 $ - 750 000 $
	
	6 - 7 millions
	
	25 - 30 millions
	

	750 000 $ - 1 million
	
	7 - 8 millions
	
	30 - 35 millions
	

	1 - 2 millions
	
	8 - 9 millions
	
	35 - 40 millions
	

	2 - 3 millions
	
	9 - 10 millions
	
	40 - 45 millions
	

	3 - 4 millions
	
	10 - 15 millions
	
	45 - 50 millions
	

	4 - 5 millions
	
	15 - 20 millions
	
	Plus de 50 millions
	


3. Zone du marché desservie. (Veuillez définir le territoire géographique de votre principale aire commerciale).

	

	


4. Qui sont vos principaux concurrents, par ordre d’importance (nom et emplacement)?

	a.) 

	b.) 

	c.) 

	d.) 


	I.  Renseignements généraux


	1.  Nombre total d’employés (en combinant succursales, bureaux, filiales et sociétés affiliées).

	
	

	2.  Nombre total de représentants (en combinant succursales, bureaux, filiales et sociétés affiliées).

	
	

	

	3.  Date de fin d’exercice :
	

	4.  Date de constitution en société :
	

	5.  Pourcentage des ventes pour lesquelles vous avez les produits en stock, par rapport à celles pour lesquelles vous devez passer des commandes pour vos clients :

	
	%

	6.  Qui assistera aux réunions?
	a.) 

	
	b.) 

	
	c.) 

	7.  Nombre de jours qu’il vous faut habituellement pour payer vos fournisseurs :
	_____________ jours

	
	
	
	
	

	8.  Acceptez-vous les escomptes au comptant, s’il y a lieu :
	Oui
	
	Non
	

	9.  Date des derniers états financiers de fin d’exercice :
	

	
	
	

	10.  Vos états financiers sont-ils classés (veuillez cocher une seule case)…
	Vérifiés
	

	
	Mission d’examen
	

	
	Avis au lecteur
	

	NOTE : IDI exige des états financiers « vérifiés » ou « mission d’examen ».

	
	
	

	11.  Êtes-vous membre d’un autre groupe ou association d’achat?
	Oui
	
	Non
	


	12.  Si vous avez répondu « OUI » à H.11.,
	a.) 

	veuillez énumérer les groupes :
	b.) 

	
	c.) 

	

	13.  Vendez-vous actuellement à vos concurrents?
	Oui
	
	Non
	

	14.  Si vous avez répondu « OUI » à H.13., quel est votre niveau de marge?
	%

	

	15.  Achetez-vous actuellement de vos concurrents?
	Oui
	
	Non
	

	16.  Si vous avez répondu « OUI » à H.15., pour quelle somme avez-vous acheté au cours des 12 derniers mois?
	

	
	$

	17.  Avez-vous pris connaissance de notre document Questions d’argent et êtes-vous prêt à débourser les différents frais?

	
	Oui
	
	Non
	

	18.  Êtes-vous prêt à soumettre vos derniers états financiers à nos vérificateurs externes pour approbation?

	
	Oui
	
	Non
	

	Notes : seuls nos vérificateurs examinent vos états si ceux-ci obtiennent une note acceptable. Seuls les états financiers « vérifiés » ou « mission d’examen » sont acceptés. Les rapports classés « avis au lecteur » ne le sont pas.

	19.  Avez-vous pris connaissance de notre politique Achats et paiements des membres aux autres membres et aux fournisseurs? Acceptez-vous de vous y conformer?

	
	Oui
	
	Non
	

	

	20.  Avez-vous joint votre carte de gammes actuelle?
	Oui
	
	Non
	

	21.  Avec quelles entreprises de messagerie faites-vous principalement affaire?

	Nom de l’entreprise :
	Volume annuel :

	a.) 
	$

	b.) 
	$

	c.) 
	$

	22.  De combien de mètres carrés est l’aire totale de vos installations?
	________ mètres carrés

	23.  Combien d’unités de gestion de stock (UGS) tenez-vous?
	_______________ UGS


24. Quels logiciels utilisez-vous actuellement?


□ Microsoft Office (Excel, Ms Work, Access, etc.). Veuillez préciser la version : _____


□ Modular


□ Prelude


□ Prophet 21


□ Trend


□ Word Perfect Office


□ Autre (veuillez précisez lequel) _________________________________________

	25.
	On peut traiter et classer une société affiliée de la même façon que les succursales, pourvu qu’au moins 50 % de sa propriété soit la même que celle de l’entreprise membre-actionnaire de IDI. Les cotisations que l’entreprise doit verser pour une société affiliée sont les mêmes que pour une section de produits.

Pour bénéficier des avantages de ce traitement, les membres actionnaires doivent accepter l’entière responsabilité financière pour les sociétés qui leur sont affiliées, en ce qui concerne les achats du centre de distribution, les programmes de garantie et de paiement centralisés et toutes les autres factures de IDI.

Si cela s’applique à vous, êtes-vous prêt à signer des documents à cet effet?

	

	
	Oui
	
	Non
	


J. Questions d’appui

Être membre de IDI entraîne des obligations. La plus importante est la participation. Les questions qui suivent sont conçues pour nous permettre de savoir à quel niveau vous prévoyez participer. Nous sommes conscients qu’il peut vous être difficile ou impossible de répondre à certaines questions, à cause d’un manque de renseignements. Veuillez donc répondre autant que vous sachiez, en étant aussi précis que possible : au moment de notre analyse finale, nous tiendrons compte du fait que, dans cette section, « la musique peut être plus importante que les mots ».

	1. 
	Veuillez indiquer le degré de participation que vous offrirez à IDI – dans les réunions, les comités, etc.
	Commentaires :

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	

	5. 
	La participation au programme achat/vente de IDI : participerez-vous au programme, et pour combien achèterez-vous annuellement aux autres membres?
	1re année
	2e année
	3e année

	6. 
	
	$
	$
	$

	7. 
	
	Commentaires :

	8. 
	
	

	9. 
	
	

	10. 
	
	

	11. 
	
	

	12. 
	
	

	13. 
	Présence aux réunions : à combien de réunions assisterez-vous annuellement?

Note :

Nous nous rencontrons deux fois par année, une fois en janvier à Mississauga, et une fois en juin, à un endroit du Canada différent chaque année.
	Veuillez cocher une seule case :

	14. 
	
	
	Une
	
	Deux
	
	

	15. 
	
	Commentaires :

	16. 
	
	

	17. 
	
	

	18. 
	
	

	19. 
	
	

	20. 
	
	

	21. 
	Appui du centre de distribution de IDI : veuillez estimer vos achats annuels pour une période de trois ans.
	1re année
	2e année
	3e année

	22. 
	
	$
	$
	$

	23. 
	
	Commentaires :

	24. 
	
	

	25. 
	
	

	26. 
	
	

	27. 
	
	

	28. 
	
	

	29. 
	À quels programmes généraux de IDI participerez-vous?

(Renseignez-vous au sujet des programmes généraux qui ne figurent pas dans la liste.)
	
	Oui
	Non

	30. 
	
	1. American Express (carte d’achats) 
	
	

	31. 
	
	1. AT&T (appels locaux et interurbains)
	
	

	32. 
	
	1. Atripco (fret)
	
	

	33. 
	
	1. Basics (produits de bureau)
	
	

	34. 
	
	1. Cabano (fret de chargement partiel)
	
	

	35. 
	
	1. Cardinal (messagerie)
	
	

	36. 
	
	1. Chip (hôtel)
	
	

	37. 
	
	1. CIBC Visa (carte de crédit)
	
	

	38. 
	
	1. Deringer (courtier en douanes américain)
	
	

	39. 
	
	1. TEF (pour paiements à IDI)
	
	

	40. 
	
	1. Epic Express (fret de chargement partiel)
	
	

	41. 
	
	1. Grand & Toy (produits de bureau)
	
	

	42. 
	
	1. Loomis (messagerie)
	
	

	43. 
	
	1. Modular (ordinateur AS400)
	
	

	44. 
	
	1. Moneris (cartes de credit du marchand)
	
	

	45. 
	
	1. PIB (assurance de groupe)
	
	

	46. 
	
	1. Purolator (messagerie)
	
	

	47. 
	
	1. Quasar (conseillers ISO 9003)
	
	

	48. 
	
	1. Radisson Mississauga (hôtel)
	
	

	49. 
	
	1. Rogers AT&T (service de cellulaire)
	
	

	50. 
	
	1. Sprint (interurbains)
	
	

	51. 
	
	1. Schenker (courtage)
	
	

	52. 
	
	1. Hôtels Six Continents (Holiday Inn, Intercontinental – hôtels)
	
	

	53. 
	
	1. Waud Ware (société de conseil en informatique)
	
	

	54. 
	
	1. Webcom (sites Web, DC, catalogues)
	
	

	55. 
	Soutien de l’adhésion d’entreprises de votre région à IDI : exprimez votre opinion au sujet de nouveaux membres dans votre secteur.

Y a-t-il des entreprises que vous recommanderiez comme membres?
	Commentaires :

	56. 
	
	

	57. 
	
	

	58. 
	
	

	59. 
	
	

	60. 
	
	

	61. 
	Quelle est votre principale raison de vous joindre à IDI? Quel est le principal atout que vous y apporterez?
	Commentaires :

	62. 
	
	

	63. 
	
	

	64. 
	
	

	65. 
	
	

	66. 
	
	

	67. 
	Veuillez décrire l’importance qu’a pour vous notre programme de commerce électronique et de comptes nationaux.
	Commentaires :

	68. 
	
	

	69. 
	
	

	70. 
	
	

	71. 
	
	

	72. 
	
	

	73. 
	Quelle importance auront ces programmes pour vous?
	Veuillez inscrire une note d’importance

	74. 
	1 = aucune importance
	A. 
	Salons commerciaux
	

	75. 
	2 = une légère importance
	A. 
	Paiement centralisé
	

	76. 
	3 = une certaine importance
	A. 
	Présentations instructives
	

	77. 
	4 = une grande importance
	A. 
	Achats en groupe
	

	78. 
	5 = une extrême importance
	E.
	Prix réduits
	

	79. 
	Veuillez estimer vos achats totaux donnant droit à des remises pour les trois prochaines années, c’est-à-dire les achats que vous ferez dans le cadre des programmes de remises des fournisseurs de IDI.
	1re année
	2e année
	3e année

	80. 
	
	$
	$
	$

	81. 
	
	Commentaires :

	82. 
	
	

	83. 
	
	

	84. 
	
	

	85. 
	
	

	86. 
	
	

	87. 
	Veuillez inscrire le pourcentage que vos achats donnant droit à des remises représenteront par rapport à l’ensemble des achats de votre entreprise, soit :

	Pourcentage des achats totaux

	88. 
	
	1re année
	2e année
	3e année

	89. 
	
	%
	%
	%

	90. 
	
	Commentaires :

	91. 
	
	

	92. 
	
	

	93. 
	
	

	94. 
	
	

	95. 
	
	

	96. 
	Quelles gammes abandonnerez-vous pour les remplacer par des gammes de IDI, et quel est le volume d’achats annuel de ces gammes?
	Gammes
	Volume annuel

	97. 
	
	1. 
	$

	98. 
	
	1. 
	$

	99. 
	
	1. 
	$

	100. 
	
	1. 
	$

	101. 
	
	1. 
	$

	102. 
	
	1. 
	$

	13.  Commentaires supplémentaires :

	

	

	

	

	

	


	
	
	

	Signature
	
	Société

	
	
	

	Nom
	
	Date

	
	
	

	Poste
	
	

	
	
	


Achats remboursables


____________________





Achats totaux








X 100








Page 1 de 13


